Lettre de prospection aux clients existants – Option de règlement de la rente 
[Your Name] 
[Company Name] 
[Street Address] 
[City (Prov.) Postal Code] 

Le [Date]
[Client Name] [Street Address]
[City (Prov.)  Postal Code]
Madame, Monsieur,
Nous vous remercions de nous avoir confié votre clientèle. En choisissant d’investir dans les Fonds de placement garanti RBC (FPG RBC), vous avez fait en sorte que vos placements et votre héritage soient bien protégés.
RBC Assurances offre depuis peu une nouvelle option de transfert de patrimoine : l’Option de règlement de la rente FPG RBC. Cette option vous permet de contrôler et de choisir la manière de transmettre votre héritage à vos proches : en un montant forfaitaire ou en des versements garantis, répartis sur une période, selon votre choix. Il n’y a aucuns frais si vous décidez d’ajouter, de modifier ou de supprimer cette option.
Certains de mes clients sont préoccupés par la capacité de leurs proches à gérer un gros héritage, lorsqu’ils sont jeunes, dépendants ou atteints d’une déficience physique ou mentale. Si vous avez les mêmes préoccupations, l’Option de règlement de la rente – FPG RBC peut vous procurer la tranquillité d’esprit de savoir que vos proches n’auront pas à s’en soucier.
Si vous souhaitez en apprendre davantage au sujet des avantages de l’Option de règlement de la rente ou si vous avez des questions, n’hésitez pas à m’appeler.
Merci d’avoir choisi RBC Assurances®. 
Veuillez agréer, Madame, Monsieur, nos salutations distinguées.

[Your Name] [Title]
p. j.
